Die IT Dr. Gambert GmbH ist
einer der weltweit fiihrenden
Hersteller von elektrochemi-
schen Gassensoren.

Seit mehr als 20 Jahren
tiberzeugen wir unsere Kun-
den durch innovative Pro-
dukte und Qualitdt fiir An-
wendungen in den Berei-
chen der Medizintechnik,
Industrie- und Automobil-
messtechnik sowie in der
Tauch- und Lebensmittel-
technik zum Wohle der Men-
schen und Umwvelt.

Unser Unternehmenserfolg
ist direktes Resultat unserer
motivierten Mitarbeiter, der
schnellen  Reaktion  auf
Marktverdnderungen, sowie
der partnerschaftlichen Zu-
sammenarbeit mit Kunden
und Lieferanten.

Als mittelstdndisches Unter-
nehmen beschdftigen wir an
unserem Standort in Wismar
liber 150 Mitarbeiter.
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Die IT Dr. Gambert GmbH bietet auf Grundlage

des Allgemeinen Gleichstellungsgesetzes (AAG) folgende Stelle an:

»Bring deine Ideen ein - berate Kunden mit technischen Lésungen, die MaB3-
stabe setzen.”

Unsere Sensoren stehen am Ende jeder Fertigungslinie — und du sorgst dafir, dass
unsere Kunden genau die Losung erhalten, die perfekt zu ihren Anforderungen
passt. Als Mitarbeiter im technischen Vertrieb verbindest du technisches Know-how
mit Beratungskompetenz: Du analysierst Anwendungen, entwickelst gemeinsam
mit unseren Kunden passgenaue Losungen und begleitest Projekte von der ersten
Idee bis zur erfolgreichen Umsetzung. Wenn du Technik nicht nur verkaufen, son-
dern verstehen, erklaren und weiterdenken willst, bist du bei uns genau richtig.

Mitarbeiter im technischen Vertrieb

Deine Aufgaben

= Beratung und Betreuung von Bestands- und Neukunden im In- und Ausland zu
technischen und kommerziellen Fragen rund um unsere Sensoren

» Ganzheitliche Begleitung des Vertriebsprozesses

= Erstellung von Angeboten, Kalkulationen und Produktanforderungen in enger
Abstimmung mit der Entwicklung und dem Qualitdatsmanagement

= Technische Unterstlitzung unserer Kunden bei der Auswahl und Integration von
Sensoren in kundenspezifische Systeme (z.B. Messgerate)

* Aufnahme und Abstimmung technischer Spezifikationen im Rahmen von Neu-
projekten

» Enge Zusammenarbeit mit der Entwicklungsabteilung und dem Qualitatsma-
nagement zur systematischen Riickflihrung von Kundenfeedback in die Pro-
duktentwicklung

= Pflege und Ausbau langfristiger Kundenbeziehungen durch regelmaBige Kom-

munikation
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» Beobachtung von Markt- und Wettbewerbsentwicklungen
» Uberschaubare, gut planbare Reisetatigkeit sowie die Teilnahme an Fachmessen
und BranchenveranstaltungenEntwicklung von Software fiir Prifstande und

Testsysteme zur Endprifung unserer Sensoren

Deine Qualifikationen

= Abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung

» |dealerweise Erfahrung im Vertriebsinnendienst oder technischen Vertrieb
* QOrganisations- und Kommunikationsstarke

» Technisches Verstandnis winschenswert

= Sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

= Strukturierte, zuverlassige und serviceorientierte Arbeitsweise

= Gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

KONTAKT Unser Angebot

= Ein Umfeld, in dem du fachlich und personlich wachsen kannst — und deine
IT Dr. Gambert GmbH

Frau Weber Ideen direkt einbringst
Hinter dem Chor 21 . .
23966 Wismar = Attraktive Verglitung

) ) = Flexible, familienfreundliche Arbeitszeiten und die Moglichkeit fiir mobiles Ar-
career@itg-wismar.de
www.itg-wismar.de beiten
= Individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungsmaglichkeiten in einem wach-
senden Unternehmen
= Kollegiale, offene Kommunikationskultur mit konstruktivem Feedback

= Weitere Benefits, z. B. betriebliche Altersvorsorge und Bike-Leasing-Angebote



